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de la poblacién infantil presenta
alteraciones visuales que limitan su
desarrollo académico y personal
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El sistema WIVI, creado por e-Health
Technical Solutions, ayuda a evaluar
y tratar disfunciones visuales en nifios

Joaquim Elcacho

“La transferencia al sector priva-
do del conocimiento generado en
las universidades es un elemento
importante para estimular el des-
arrollo econdémico del pais y el
bienestar social”, destacaba el
acuerdo del consejo de gobierno
de la Universitat Politécnica de
Catalunya (UPC), del pasado 24
de octubre, por el que se aprobé la
participacion de esta universidad
enlaempresae-Health Technical
Solutions SL.

La UPC se incorpora con una
pequeiia participacion econdmi-
ca a esta iniciativa empresarial
quenacio6 en el 2016 gracias al im-
pulso de dos emprendedores con
perfiles profesionales comple-
mentarios: Eva Garcia Ramos,
CEO de E-Health, ingeniera de
Telecomunicaciones por la Uni-
versidad Publica de Navarra y
posgrado en direccion de empre-
sas (PDG) por el Tese, conun larga
experiencia en direccion de em-
presas en diferentes sectores, y el
profesor Juan Carlos Ondategm—
Parra, del departamento de Opti-
cay Optometria de la UPC y del
grupo de investigacion Centro de
Desarrollo de Sensores, Instru-
mentacion y Sistemas.

El primer proyecto desarrolla-
do por e-Health Technical Solu-
tions recibe el nombre de WIVIy
sus creadores lo definen como
“unsistema con 3D clinico basado

en inteligencia artificial que pro-
porciona una evaluacion cogniti-
va visual completa y entrena-
miento de disfunciones visuales y
habilidades lectoras”, incluyendo
un plan personalizado para cada
paciente y especialista.

El sistema visual tiene tres
grandes apartados, explica el in-
vestigadory profesor Juan Carlos
Ondategui-Parra. El primero es el
optico y se puede corregir con ga-
fas o lentes de contacto. Un se-
gundo apartado es neuronal y
controla los movimientos de los
ojosy el enfoque fino; y finalmen-
te esta el apartado psiquico que
codifica y decodifica la informa-
cion que estamos viendo.

“Nuestro sistema se centra en
los apartados neuronal y psiqui-
co, y va dirigido a la deteccion y
solucion de todas aquellas altera-
ciones que, por ejemplo, no per-
miten enfocar correctamente o

WIVI puede llegar al
usuario final a través
de prescriptores como
cadenas de opticas y
clinicas oftalmoloégicas

CESAR RANGEL

que dificultan la lectura; técnica-
mente estamos hablando de alte-
raciones de lavision binocular del
tipo insuficiencias de convergen-
cia, excesos de convergencia o al-
teraciones de la acomodacion,
motilidad ocular y alteraciones
oculares lectoras”, detalla Onda-
tegui-Parra.

La solucion WIVI se dirige es-
pecialmente a la atencion de ni-
fos porque, segun diversos estu-
dios especializados, entre un 30%
yun50% delos nifios tienen algiin
tipo de disfuncién visual, “y un
10% de la poblacion infantil pre-
senta alteraciones severas, que
son limitaciones para su desarro-
llo académico, personal y profe-
sional”, recuerda el investigador
Juan Carlos Ondategui-Parra.

Hasta ahora, muchas de estas
disfunciones se detectaban y tra-
taban de solucionar de una forma
poco objetiva y sistematica. En
cambio, WIVI ofrece a los exper-
tos unsistema facil, cdmodo, rapi-
do y econdmico para trabajar y
conseguir resultados en este tipo
desituaciones, explica Eva Garcia
Ramos. Ademas, tratindose de la
atencidén a nifilos, WIVI facilita la
intervencion de los expertos a
través de juegosy actividades que
evitan la sensacion de estar some-
tido a un tratamiento médico con
una medicion objetiva.

WIVI quiere llegar a los usua-
rios finales a través de prescripto-
res como las grandes cadenas de
Opticas —de las que existen unas
200 en Europa-, clinicas oftalmo-
logicas, hospitales y centros pu-
blicos de salud. La intencion de la
empresa es hacer llegar WIVT al
mercado este mismo afo, confir-
man ambos socios fundadores. ®

Inversiény
galardones
E-Health Techni-
cal Solutions ha
realizado varias
rondas de inver-
sion y trabaja
ahoraenronda
serie A. “Hemos
obtenido finan-
ciacion de mas de
1,4 millones de
euros de los
fundadores e
inversion privada
liderada por un
venture capital
alemanyuna
compaiiia espa-
fiola”, indica Eva
Garcia Ramos. La
empresa cuenta
también con
financiacion
publica nacional e
internacional: un
Enisa, SME1
Instrumentdela
Comision Europea
ylosimportes de
diversos premios
conseguidos.

Cuentalaleyenda que, en
los afios veinte, Sir Ernest
Shackleton publicé un
anuncio en The Times
buscando hombres para
su exped1c1on ala Antartida. “Se buscan hom-
bres para viaje peligroso. Largos meses de oscu-
ridad, peligro constante. Es dudoso que puedan
volver vivos. En caso de éxito, recibiran honores
y reconocimiento”, prometia el anuncio. Se
presentaron miles de voluntarios. En el sector
biomédico catalan tampoco faltan candidatos
dispuestos a arriesgar tiempoy dinero para una
mision mas generosa que dejar huella en el Polo
Sur: mejorar lasalud de las personas mediante la
innovaciony el emprendimiento.

Segtn el Informe Biocat, cada semana se crea
en Catalunya una nueva compaiiia biomédica.
Tenemos més de 1.000 empresas en el sector
que dan trabajo a 58.000 personas. Una de cada
cuatro son spin-off surgidas de entidades de
investigacion: investigadores que dejan total o
parcialmente lavida académica para fundar
compaiiias basadas en su investigacion.

Estaaventura, sin embargo, necesita el apoyo
de mas agentes que la expedicion de Shackleton.
Comenzando por la ciencia bésica, es necesario
introducir cambios en la evaluacion de los in-
vestigadores. Por ejemplo, cuando solicitan
financiacion publica se deberia valorar mas su
actividad de transferenciay emprendimiento, y
no solamente sus publicaciones, y también
evaluar el impacto de lo que hacen: eso estimu-
laria alos cientificos a transferir su investigacion
en forma de companiasy licencias. Las oficinas
de transferencia de tecnologia juegan aqui un
importante papel, y por ello seria necesario
dotarlas también de mas recursos y estructura.

Hablando de financiacion, los inversores
especializados locales han hecho un gran traba-
joacompariando el viaje de los aventureros,
atrayendo ademads a sus homologos internacio-
nales: en 10 afios, el nimero de inversores ex-
tranjeros en start-ups catalanas de ciencias de la
vidaylasalud ha pasado

Sector catalan  de0a50. Soloenlos ulti-
Cada semana se moscinco afios,lacifrase
crea una nueva ha multiplicado por 10.
compaiiia 1Ic—Ia((:jen fah;il,‘sin embargo,
P ondos puiblicos para
biomédica en financiar pruebas de
Ca!alunya; hay concepto, es decir, experi-
mas de 1.000 mentos que definen rapi-
empresas, con  damente si unatecnologia
mas de 58.000 tiene futuro ono. Estable-
personas cer un sistema de crédito
fiscal para I+Dy otros
estimulos fiscales tam-

bién es unareivindicacion

histérica del sector. También hay que pedir mas
implicacion de la industria farmacéutica local
en el apoyo a proyectos emprendedores, por
ejemplo, mediante acuerdos de innovacion. El
60% de lainnovacion biomédica yano nace
dentro de las farmacéuticas, sino en entidades
de investigacion y pequeiias biotecnoldgicas.

Aun con deberes pendientes, la expedicion
avanza: desde el 2008 la inversién se ha multi-
plicado por 12 y ya hay 18 fairmacos de empresas
catalanas en desarrollo. En 2025 podrian llegar
al mercado una decena. Trabajar para mejorar la
salud es el objetivo compartido por todos los
intereses y voluntades: vamos en el mismo bar-
co,y hay que remar en lamisma direccion. |




